Тема Оборотные средства торговых организаций

1 Анализ источников формирования  имущества торгового предприятия 
2 Анализ состава и структуры имущества торгового предприятия
Финансовое состояние предприятия и его ус​тойчивость в значительной степени зависят от того, каким имуществом располагает пред​приятие, в какие активы вложен капитал и какой доход они ему приносят.

Сведения о размещении капитала, имеющегося в распоряжении предприятия, содер​жатся в активе баланса. Каждому виду разме​щенного капитала соответствует определен​ная статья баланса. По этим данным можно установить, какие изменения произошли в ак​тивах предприятия, какую часть составляет недвижимость предприятия, а какую – обо​ротные средства, в том числе в сфере обращения (рис. 1).

Главным признаком группировки статей ак​тива баланса считается степень их ликвидно​сти (скорость превращения в денежную на​личность). По этому признаку все активы ба​ланса подразделяются на долгосрочные, или основной капитал (разд. I), и оборотные акти​вы (разд. II).

Средства предприятия могут использовать​ся как в его внутреннем обороте, так и за его пределами (дебиторская задолженность, долгосрочные и краткосроч​ные финансовые вложения, денежные средства на счетах в банках).

Капитал может функционировать в денежной и материальной фор​мах. В период инфляции нахождение средств в денежной форме при​водит к понижению их покупательной способности, так как эти статьи не переоцениваются в связи с инфляцией.

Средства, используемые за пределами предприятия
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Рисунок 1  – Группировка активов предприятия
В зависимости от степени подверженности инфляционным процес​сам все статьи баланса классифицируются на монетарные и немоне​тарные.

Монетарные активы – статьи баланса, отражающие средства и обязательства в текущей денежной оценке. Поэтому они не подлежат переоценке. К ним относятся денежные средства, депозиты, кратко​срочные финансовые вложения, средства в расчетах.

Немонетарные активы – основные средства, незаконченное ка​питальное строительство, производственные запасы, незавершен​ное производство, готовая продукция, товары для продажи. Реальная стоимость этих активов изменяется с течением времени и изменени​ем цен и поэтому требует переоценки.

Размещение средств предприятия имеет очень большое значение в финансовой деятельности и повышении ее эффективности. От того, какие инвестиции вложены в основные и оборотные средства, сколько их находится в сфере производства и обращения, в денежной и матери​альной форме, насколько оптимально их соотношение, во многом за​висят результаты финансовой деятельности, следовательно, и финансовая устойчивость предприятия. Если созданные мощности предприятия используются недостаточ​но полно из–за отсутствия товарных ресурсов, то это отрицательно сказывается на финансовых результатах предприятия и его финансовом положении. То же происходит, если созданы излишние товарные и материальные запасы, которые не могут быть быстро реализованы и использованы на имею​щихся торгово-технологических мощностях. В итоге замораживается капитал, замедляется его оборачиваемость и как следствие ухудшается финан​совое состояние. Даже при хороших финансовых результатах, высоком уровне рентабельности предприятие может испытывать финансовые трудности, если оно нерационально использовало свои финансовые ресурсы, вложив их в сверхнормативные производственные запасы или допустив большую дебиторскую задолженность.

В процессе анализа в первую очередь следует изучить динамику ак​тивов предприятия, изменения в их составе и структуре (табл. 1) и дать им оценку.
Таблица 1 – Горизонтальный и вертикальный анализ активов предприятия

	Средства

предприятия
	Сумма, тыс. руб.
	Структура,
	%

	
	на

начало периода
	на

конец периода
	изменение
	на

начало периода
	на

конец периода
	изме​нение



	
	
	
	абс.
	отн., %
	
	
	

	Внеоборотные активы
	17 700
	18 800
	+ 1100
	+6,2
	38,7
	33,1
	–5,6

	Оборотные активы
	28 000
	38 000
	+10000
	+35,7
	61,3
	66,9
	+5,6

	Итого
	45 700
	56 800
	+11 100
	+24,3
	100
	100
	–

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	монетарные активы
	16 355
	20 555
	+4200
	+25,7
	35,8
	36,2
	+0,4

	немонетарные активы
	29 345
	36 245
	+6900
	+23,5
	64,2 
	63,8
	–0,4


Горизонтальный анализ активов предприятия показывает, что аб​солютная их сумма за отчетный период возросла на 11 100 тыс. руб., или на 24,3 %. Если бы не было инфляции, то можно было бы сде​лать вывод, что предприятие повышает свой экономический потенциал. В условиях инфляции этого сказать нельзя, поскольку основ​ные средства, остатки незавершенного капитального строительства периодически переоцениваются с учетом роста индекса цен. 
Вновь поступившие запасы отражены по текущим ценам, ранее оприходо​ванные запасы – по ценам, действующим на дату их поступления. 
Средства в расчетах, денежная наличность не переоцениваются. По​этому очень трудно привести все статьи актива баланса в сопостави​мый вид и сделать вывод о реальных темпах прироста их величины. 
Оценить деловую активность предприятия можно только по соотно​шению темпов роста основных показателей: совокупных активов (Такт), объема продаж (Tvpn) и прибыли (Тп):

100%<Такт<Тvрп<Тп.

Первое неравенство (100% <Такт) показывает, что предприятие на​ращивает экономический потенциал и масштабы своей деятельности.

Второе неравенство (Такт< Тvpп) свидетельствует о том, что объем продаж растет быстрее экономического потенциала. Из этого можно сделать вывод о повышении интенсивности использования ресурсов на предприятии.

Третье неравенство (Tvpп<Тп) означает, что прибыль предпри​ятия растет быстрее объема реализации продукции и совокупного ка​питала вследствие повышения уровня рентабельности продаж.

Данные соотношения принято называть «золотым правилом эко​номики предприятия». Если данные пропорции соблюдаются, то это свидетельствует о динамичности развития предприятия и укреплении его финансового состояния.

На анализируемом предприятии темп роста активов за исследуе​мый период составил 124,3 % (56 800 / 45 700 х 100), объема продаж (выручки) – 110% (106 425/96 750х 100), прибыли – 108,1 % (20 000 / 18 500 х 100), на основании чего можно сделать вывод, что в отчетном периоде произошел некоторый спад деловой активности предприятия.

Вертикальный анализ активов баланса, отражая долю каждой ста​тьи в общей валюте баланса, позволяет определить значимость изме​нений по каждому виду активов. Полученные данные показывают, что структура активов анализируемого предприятия изменилась до​вольно существенно: уменьшилась доля основного капитала на 5,6 %, а оборотного соответственно увеличилась. В связи с этим изменилось органическое строение капитала: на начало года отношение оборот​ного капитала к основному составляет 1,58, а на конец – 2,02, что в итоге будет способствовать ускорению его оборачиваемости и по​вышению доходности.

Значительный удельный вес занимают монетарные активы в общей валюте баланса, причем за отчетный год их доля несколько увеличи​лась. Если монетарные активы превышают монетарные пассивы, то при росте цен и снижении покупательной способности денежной единицы предприятие несет финансовые потери из–за обесценива​ния этих активов. И, наоборот, если сумма монетарных пассивов (кредиты банка, кредиторская задолженность за минусом авансов по​лученных и другие виды привлеченных средств) превышает сумму монетарных активов, то из–за обесценивания долгов по причине ин​фляции происходит увеличение реальной величины собственного ка​питала предприятия. Следовательно, эффект инфляции может быть как положительным, так и отрицательным.

Изменение величины собственного капитала из–за инфляционно​го рычага (соотношения монетарных активов и монетарных пасси​вов) можно определить следующим образом:

∆СК=(МП–МА) * i,

где МА – средняя сумма монетарных активов в исследуемом периоде; МП – средняя сумма монетарных пассивов в исследуемом периоде; i – темп инфляции за исследуемый период.

	Показатель
	Значение показателя

	
	t0
	t1

	Среднегодовая сумма, тыс. руб.:
	
	

	монетарных активов
	14 520
	18 600

	монетарных пассивов
	18 000
	24 000

	чистых монетарных активов
	–
	–

	чистых монетарных пассивов
	3480
	5400

	Темп инфляции за отчетный период, %
	20
	15

	Изменение величины собственного капитала, тыс. руб.
	+696
	+810


∆CK0=(MП0–MA0)*i0=(18 000–14 520)*0,2 =+696 тыс. руб.; 
∆CKусл=(MП1–MA1)*i0=(24000–18 600)*0,2 =+1080тыс. руб.; 
∆CK1 =(MП1–MA1)*i1= (24 000–18 600) *0,15 =+810 тыс. руб.

Таким образом, положительный эффект инфляции в отчетном году составил 810 тыс. руб., что выше прошлогоднего на 114 тыс. руб., в том числе за счет изменения:

– инфляционного рычага

1080 – 696 =+384тыс. руб.;

– уровня инфляции

810– 1080 = –270 тыс. руб.
В процессе последующего анализа необходимо более детально изу​чить состав, структуру и динамику основного и оборотного капитала.

Анализ состава, структуры и динамики основного капитала

Внеоборотные активы, или основной капитал, – это вложения средств с долговременными целями в недвижимость, облигации, акции, запа​сы полезных ископаемых, совместные предприятия и т.д.

Из табл. 2 видно, что за анализируемый период сумма основно​го капитала увеличилась на 6,2 % (1100 / 17 700 * 100). Значительно выросла сумма долгосрочных финансовых вложений и незавершен​ного строительства, что свидетельствует о расширении инвестицион​ной деятельности предприятия. Сумма и доля нематериальных акти​вов несколько уменьшились из–за их амортизации.
Таблица 2 – Состав и динамика основного капитала

	Средства предприятия
	На начало

периода
	На конец

периода
	Прирост

	
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля,%

	Нематериальные активы
	2200
	12,5
	1700
	9,0
	–500
	–3,5

	Основные средства
	10 150
	57,3
	10 800
	57,4
	+650
	+0,1

	Незавершенные капитальные вложения
	2850
	16,1
	3300
	17,6
	+450
	+ 1,5

	Долгосрочные финансовые вложения
	2500
	14,1
	3000
	16,0
	+500
	+ 1,9

	Итого
	17 700
	100
	18 800
	100
	+ 1100
	–


Особое внимание уделяется изучению состояния, динамики и струк​туры основных средств, так как они занимают большой удельный вес в долгосрочных активах предприятия.

Изменение суммы по этой статье может произойти как за счет увеличения (уменьшения) количества машин, оборудования, зда​ний, сооружений, так и за счет повышения стоимости вновь приоб​ретенных объектов и переоценки старых в связи с инфляцией.

Для определения влияния первого фактора необходимо измене​ние количества по каждому виду основных средств умножить на уро​вень их цены на начало периода:

∆ОСк=∑(∆Кi*Цi0).

Изменение суммы основных средств за счет их стоимости опреде​ляется умножением изменения цены i–го вида основных средств на их количество на конец отчетного периода:

∆ОСЦ=∑(∆Кi1*∆Цi).

Изучают их технический уровень, производительность, степень физического и морального износа. Для этого рассчитывают такие показатели, как коэффициент обновления, срок обновления, коэф​фициент выбытия, коэффициент прироста, коэффициент износа, коэффициент годности основных средств, средний возраст машин и оборудования и др.
В процессе анализа изучают также динамику, состав инвестицион​ного портфеля, его структуру и изменение за отчетный период. Анали​зируют также доходность инвестиционного портфеля в целом и от​дельных финансовых инструментов.

Значительную долю в составе основного капитала могут занимать нематериальные активы. К ним относятся патенты, лицензии, торго​вые марки и товарные знаки, права на пользование природными и иными ресурсами, новые технологии и технические решения, прино​сящие выгоду в процессе хозяйственной деятельности. Инвестиции в нематериальные активы окупаются в течение определенного перио​да за счет дополнительной прибыли, получаемой предприятием в ре​зультате их применения, и за счет амортизационных отчислений. С развитием рыночных отношений увеличиваются размер и доля нематериальных активов в общей сумме капитала предприятия. Уве​личивается и экономический интерес в повышении доходности пред​приятия за счет использования исключительного права предприятия на результаты интеллектуальной собственности. Отсюда анализ эф​фективности использования нематериальных активов имеет большое значение.

Объектами анализа являются:

– объем и динамика нематериальных активов;

– структура и состояние нематериальных активов по видам; сро​кам полезного использования, источникам образования, правовой защищенности;

– доходность и оборачиваемость нематериальных активов;

– ликвидность нематериальных активов и степень риска вложе​ний капитала в данный вид активов.

Анализ динамики и структуры нематериальных активов можно провести по данным баланса предприятия и приложения к нему (табл.3).

Таблица 3 Анализ объема, динамики и структуры нематериальных активов

	Вид нематериальных активов
	Сумма, тыс. руб.
	Структура, %

	
	Прошлый период
	Отчет​ный период
	Изме​нение
	Прош​лый период
	Отчет​ный период
	Изме​нение

	Патенты, лицензии, то​варные знаки и другие
	1760
	1445
	–315
	80
	85
	+5

	Организационные рас​ходы
	440
	255
	–185
	20
	15
	–5

	Деловая репутация организации
	_
	_
	_
	

	

	     –

	Итого
	2200
	1700
	–500
	100
	100
	–


Из таблицы следует, что основную долю в структуре нематериаль​ных активов занимают интеллектуальные продукты (патенты, автор​ские права и др.), хотя за отчетный период абсолютная их величина и относительная доля в общей сумме несколько уменьшились. Это сви​детельствует о снижении деловой активности предприятия, так как в отчетном году мало было инвестиций в данный вид активов.

Целесообразно изучить также состав нематериальных активов и по другим признакам:

а)
по источникам поступлений: государственные субсидии, внесенные учредителями, приобретенные за плату или в обмен на другое имущество, полученные безвозмездно от юридических и физических лиц;

б)
по степени правовой защищенности: защищенные авторскими
правами, патентами на изобретение; свидетельствами на полезную модель; зарегистрированными лицензиями; патентами на промышленные образцы; свидетельствами на товарный знак; свидетельствами на право пользования наименованием мест происхождения товара; свидетельствами об официальной регистрации программных продуктов,
баз данных и т.д.;

в)
по степени ликвидности и риска инвестиций в нематериальные
активы: высоколиквидные, среднеликвидные и трудноликвидные.

Для оценки и прогнозирования эффективности инвестиций в тот или другой вид нематериальных активов используется общепринятая методика.
Анализ состава, структуры и динамики оборотных активов

Оборотные активы занимают большой удельный вес в общей валюте баланса. Это наиболее мобильная часть капитала, от состояния и ра​ционального использования которого во многом зависят результаты хозяйственной деятельности и финансовое состояние предприятия.

Основная цель анализа – своевременное выявление и устранение недостатков управления оборотным капиталом и нахождение резер​вов повышения интенсивности и эффективности его использования.

Анализируя структуру оборотных активов, следует иметь в виду, что устойчивость финансового состояния в значительной мере зави​сит от оптимального размещения средств по стадиям процесса круго​оборота: снабжения, производства и сбыта продукции. Размеры вло​жения капитала в каждую стадию кругооборота зависят от отраслевых и технологических особенностей предприятий. Так, для предприятий с материалоемким производством требуется значительное вложение капитала в производственные запасы, для предприятий с длительным циклом производства – в незавершенное производство и т.д.

По характеру участия в операционном процессе различают оборот​ные активы, находящиеся в сфере производства (запасы) и в сфере об​ращения (дебиторская задолженность, денежная наличность).

По периоду функционирования оборотные активы состоят из посто​янной и переменной части, т.е. зависящей и не зависящей от сезон​ных колебаний объемов деятельности предприятия.

В зависимости от степени риска вложения капитала различают оборотные активы:

– с минимальным риском вложений (денежные средства, кратко​срочные финансовые вложения);

– с малым риском вложений (дебиторская задолженность за выче​том сомнительных долгов, запасы за вычетом за​лежалых),

– с высоким риском вложений (сомнительная дебиторская задол​женность, залежалые запасы, не пользующаяся спросом про​дукция).

В процессе анализа прежде всего необходимо изучить изменения в наличии и структуре оборотных активов. При этом следует иметь в виду, что стабильная структура оборотного капитала свидетельству​ет о стабильном, хорошо отлаженном процессе сбыта продукции. Существенные ее изменения говорят о нестабильной ра​боте предприятия.

Как видно из табл. 4, на анализируемом предприятии наи​больший удельный вес в оборотных активах занимают запасы. На их долю приходится 52,9 % общей суммы оборотных активов. К концу периода значительно увеличилась доля дебиторской задолженности и готовой продукции, а доля денежной наличности и краткосрочных финансовых вложений несколько уменьшилась, что свидетельству​ет о трудностях сбыта продукции или неритмичной работе предпри​ятия и об ухудшении финансовой ситуации.

Следует отметить также повышение уровня риска вложений в обо​ротные активы в связи с увеличением доли высокорисковых и умень​шением доли низкорисковых активов.
После этого более детально изучаются отдельные виды оборотных активов, причины и следствия их изменения.

Таблица 4 Анализ динамики и структуры оборотных активов

	Вид оборотных активов
	Наличие средств, тыс. руб.
	Структура средств, %

	
	на нача​ло пе​риода
	на ко​нец пе​риода
	изме​нение
	на нача​ло пе​риода
	на ко​нец пе-, риода
	изме​нение

	Общая сумма оборотных активов
	28 000
	38 000
	+10 000
	100
	100
	–

	В том числе по видам:
	
	
	
	
	
	

	Денежные средства
	3440
	4045
	+605
	12,3
	10,6
	-1,7

	Краткосрочные финансовые вложения
	1600
	1460
	-140
	5,7
	3,9
	-1,8

	Дебиторская задолженность
	6615
	10 350
	3735
	23,6
	27,2
	+3,6

	В том числе обеспеченная векселями
	1500
	2200
	+700
	5,4
	5,8
	+0,4

	Налоги по приобретенным ценностям
	1600
	2050
	+450
	5,7.
	5,4
	-0,3

	Запасы
	14 745
	20 095
	+5350
	52,7
	52,9
	+0,2

	В том числе:
	
	
	
	
	
	

	сырье и материалы
	10 000
	13 500
	+3500
	35,7
	35,5
	-0,2

	незавершенное производство
	2420
	2750
	+330
	8,7
	7,3
	-1,4

	готовая продукция
	2125
	3545
	+ 1420
	7,6
	9,3
	+ 1,7

	расходы будущих периодов
	200
	300
	+100
	0,7
	0,8
	+0,1

	По участию в операционном процессе:
	
	
	
	
	
	

	в сфере производства
	14 745
	20 095
	+5350
	52,7
	52,9
	+0,2

	в сфере обращения
	13 255
	17 905
	+4650
	47,3
	47,1
	-0,2

	По степени риска  вложения:
	
	
	
	
	
	

	минимальным
	5040
	5505
	+465
	18,0
	14,5
	-3,5

	невысоким  
	21 530
	30 520
	+8990
	76,9
	80,3
	+3,4

	высоким
	1430
	1975
	+545
	5,1
	5,2
	+0,1


Анализ состояния запасов

Большое влияние на финансовое состояние предприятия и его результаты оказывает состояние запа​сов. В целях нормального хода реализации продукции за​пасы должны быть оптимальными.

Увеличение удельного веса запасов может свидетельствовать:

а)
о расширении масштабов деятельности предприятия;

б)
о стремлении защитить денежные средства от обесценивания под
воздействием инфляции;

в)
о неэффективном управлении запасами, вследствие чего значительная часть капитала замораживается на длительное время в запасах, замедляется его оборачиваемость. Кроме того, возникают проблемы с ликвидностью, увеличивается порча,
растут складские расходы, что отрицательно влияет на конечные результаты деятельности. Все это свидетельствует о спаде деловой активности предприятия.

В то же время недостаток запасов (в том числе сырья, материалов, топлива) мо​жет привести к перебоям торгово-технологического процесса, падению объемов реализации, убыткам и т.п., что также отрицательно сказывается на фи​нансовом состоянии. Поэтому каждое предприятие должно стремить​ся к тому, чтобы реализация вовремя и в полном объеме обеспечива​лась всеми необходимыми ресурсами и чтобы они не залеживались на складах.

Анализ состояния запасов необ​ходимо начинать с изучения их динамики и проверки соответствия фак​тических остатков их плановой потребности. 
На анализируемом пред​приятии остаток производственных запасов увеличился за отчетный период в 1,35 раза, в то время как объем продаж предприятия за этот пе​риод вырос в 1,1 раза.

Размер запасов в стоимостном выражении мо​жет измениться за счет как количественного, так и стоимостного (ин​фляционного) фактора. Расчет влияния количественного (К)и стои​мостного (Ц)факторов на изменение суммы запасов (3)по каждому виду осуществляется способом абсолютных разниц:

∆Зк=(К1–К0)*Ц0,
∆Зц=К1*(Ц1–Ц0).

Данные, приведенные в табл. 5, показывают, что увеличение суммы производственных запасов произошло не столько за счет их количества, сколько за счет роста их стоимости в связи с инфляцией.
Таблица 5 – Анализ состояния запасов

	Вид запасов
	Масса, т
	Цена, руб.
	Остаток запа​сов, тыс. руб.
	Изменение суммы запасов, тыс. руб.

	
	на начало периода
	на конец периода
	на начало периода
	на конец периода
	на начало периода
	на конец периода
	всего
	в том числе за счет

	
	
	
	
	
	
	
	
	коли​чества
	стои​мости

	А
	500
	520
	2500
	3000
	1250
	1560
	+310
	+50
	+260

	В
	350
	330
	3200
	4000
	1120
	1320
	+200
	–64
	+264

	С
	180
	188
	1250
	1500
	225
	282
	+57
	+ 10
	+47

	И т.д.
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Итого
	–
	–
	–
	–
	10 000
	13 500
	+3500
	+300
	+3200


Важно также проанализировать интенсивность использования ка​питала, вложенного в запасы.

Период оборачиваемости запасов равен времени хранения их на складе от момента поступле​ния до реализации. Чем меньше этот период, тем мень​ше при прочих равных условиях торгово–коммерческий цикл. Следует выяснить, нет ли в составе запасов неходовых, за​лежалых, ненужных товаров. Это легко установить по данным складского учета или сальдовым ведомостям. Если по ка​кому–либо товару остаток большой, а расхода на протяжении года не было или он был незначительным, то его можно отнести к группе неходовых запасов. Наличие таких товаров говорит о том, что оборотный капитал заморожен на длительное время в запасах, в результате чего замедляется его оборачиваемость. Не​обходимо изучить причины их образования. Таковыми могут быть: неточность плановых расчетов, отклонение фактического поступле​ния товаров от расчетного, отклонение фактического расхода от расчетного.

Для оперативного управления запасами делается более детальный анализ их оборачиваемости по каждому виду, для чего их средние ос​татки нужно разделить на однодневный товарооборот и полученный результат сравнить с нормативным.

Скорость продаж надо анализировать и по каждому виду продук​ции, что позволит установить, какие виды товаров пользуются меньшим спросом и подвержены большему риску невос​требованности.

Для анализа состава, длительности и причин образования сверх​нормативных остатков товаров по каждому виду исполь​зуются данные аналитического и складского учета, инвентаризации и оперативные сведения. 
На промышленных предприятиях также анализируют состояние производственных запасов сырья и материалов, готовой продукции, незавершенного производства.
Анализ состояния дебиторской задолженности

Большое влияние на оборачиваемость капитала, вложенного в обо​ротные активы, а, следовательно, и на финансовое состояние пред​приятия оказывает увеличение или уменьшение дебиторской задол​женности. Ее величина зависит от объема продаж, условий расчета с покупателями (предоплаты, последующей оплаты), периода отсроч​ки платежа, платежной дисциплины покупателей, организации кон​троля за состоянием дебиторской работы и претензионной работы на предприятии и др.

Резкое увеличение дебиторской задолженности и ее доли в обо​ротных активах может свидетельствовать о неосмотрительной кре​дитной политике предприятия по отношению к покупателям, либо об увеличении объема продаж, либо неплатежеспособности и бан​кротстве части покупателей. Сокращение дебиторской задолженности оценивается положительно, если это происходит за счет сокращения периода ее погашения. Если же дебиторская задолженность уменьша​ется в связи с уменьшением отгрузки продукции, то это свидетельст​вует о снижении деловой активности предприятия.

Следовательно, рост дебиторской задолженности не всегда оце​нивается отрицательно, а снижение – положительно. Необходимо различать нормальную и просроченную задолженность. Наличие по​следней создает финансовые затруднения, так как предприятие бу​дет чувствовать недостаток финансовых ресурсов для приобретения товарных запасов, выплаты заработной платы и др. Кроме того, замораживание средств в дебиторской задолженности приводит к замедлению оборачиваемости капитала. Просроченная дебитор​ская задолженность означает также рост риска непогашения долгов и уменьшение прибыли. Поэтому каждое предприятие заинтересовано в сокращении сроков погашения причитающихся ему платежей.

В процессе анализа прежде всего нужно изучить динамику деби​торской задолженности (табл 6). Как показывают данные этой таб​лицы, произошел как абсолютный, так и относительный прирост ее величины. Значит, рост дебиторской задолженности обусловлен не только расширением объемов деятельности, но и замедлением ее обо​рачиваемости в связи с ухудшением состояния расчетов.
Таблица 6 − Анализ динамики дебиторской задолженности

	Показатель
	Уровень показателя
	Изменение

	
	на начало периода
	на​ конец периода
	абсо​лютное
	относитель
ное, %

	Общая сумма дебиторской задолженности, тыс. руб.
	6615
	10 350
	+3735
	+56,5

	В том числе:
	
	
	
	

	покупатели и заказчики
	3500
	6700
	+3200
	+91,4

	векселя к получению
	1500
	2200
	+700
	+46,6

	прочие дебиторы
	1615
	1450
	-165
	-10,2

	Доля дебиторской задолженности, %:
	
	
	
	

	в общей сумме оборотных активов
	23,6
	27,2
	+3,6
	+ 15,2

	в выручке
	9,5
	10,3
	+0,8
	+8,4

	Доля сомнительной дебиторской задолженности в общей ее сумме, %
	2,2
	2,7
	+0,5
	+22,7


Затем надо проанализировать давность образования дебиторской задолженности, установить, нет ли в ее составе сумм, нереальных для взыскания, или таких, по которым истекают сроки исковой давности (табл. 7). Если такие имеются, то необходимо срочно принять меры по их взысканию (оформление векселей, обращение в хозяйственный суд и др.). Для анализа дебиторской задолженности, кроме баланса, используются материалы первичного и аналитического бухгалтер​ского учета.

Таблица 7 − Анализ состава и давности образования дебиторской задолженности

	Вид дебиторской

задолженности
	Сумма, тыс. руб.
	В том числе

	
	
	до 1 месяца


	от 1

до 3 месяцев
	от 3

до 6 ме​сяцев
	от 6 до 12 месяцев


	свыше года

	За товары и услуги
	6700
	4450
	1320
	570
	210
	150

	В том числе задолженность клиентов:
	
	
	
	
	
	

	А
	780
	620
	160
	–
	–
	–

	В
	650
	150
	320
	180
	–
	

	С
	170
	–
	
	–
	170
	–

	И т.д.
	
	
	
	
	
	

	Векселя к получению
	2200
	1500
	500
	200
	–
	–

	Прочие дебиторы
	1450
	1020
	280
	90
	30
	30

	И т.д.
	
	
	
	
	
	

	Итого
	10 350
	6970
	2100
	860
	240
	180

	Удельный вес, %
	100
	67,3
	20,4
	8,3
	2,3
	1,7


Работник, занимающийся управлением дебиторской задолженно​стью, должен сосредоточить внимание на наиболее старых долгах и уделить больше внимания крупным суммам задолженности.

Оценивая состояние оборотных активов, важно изучить качество и ликвидность дебиторской задолженности и дать обобщающую ха​рактеристику портфеля дебиторской задолженности. Одним из пока​зателей, используемых для этой цели, является период оборачиваемо​сти дебиторской задолженности (Пдз), или период инкассации долгов. Он равен времени между отгрузкой товаров и получением за них на​личных денег от покупателей:
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	Вид дебиторской задолженности
	Прошлый год
	Отчетный год

	Средние остатки по счетам дебиторов,

тыс. руб.
	5175
	7772

	Сумма погашенной дебиторской задолженности, тыс. руб.
	93 150
	99 925

	Период инкассации долгов, дни
	20
	28


Для характеристики качества дебиторской задолженности опреде​ляется и такой показатель, как доля резерва по сомнительным долгам в общей сумме дебиторской задолженности. Рост уровня данного ко​эффициента свидетельствует о снижении качества последней.

Эти показатели сравнивают в динамике и изучают причины увели​чения продолжительности периода нахождения средств в дебитор​ской задолженности (неэффективная система расчетов, финансовые затруднения у покупателей, длительный цикл банковского докумен​тооборота и т.д.).

На анализируемом предприятии за отчетный год период инкасса​ции дебиторской задолженности увеличился от 20 до 28 дней, а доля резерва по сомнительным долгам – от 2,2 до 2,7 %, что свидетельст​вует о снижении ее качества.

Качество дебиторской задолженности оценивается также удельным весом в ней вексельной формы расчетов, поскольку вексель выступает высоколиквидным активом, который может быть реализован третьему лицу до наступления срока его погашения. Вексельное обязательство имеет значительно большую силу, чем обычная дебиторская задолжен​ность. Увеличение удельного веса полученных векселей в общей сумме дебиторской задолженности свидетельствует о повышении ее надеж​ности и ликвидности.

На данном предприятии доля дебиторской задолженности, обеспе​ченная векселями, составляла на начало года 22,6 % (1500 / 6615 * 100), а на конец года –21,2 % (2200 / 10 350 * 100), что также свидетельству​ет о снижении ее качества.

Особую актуальность проблема неплатежей приобретает в услови​ях инфляции, когда происходит обесценивание денег. Падение поку​пательной способности денег характеризуется одноименным коэф​фициентом, обратным индексу цен:
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Чтобы подсчитать убытки предприятия от несвоевременной опла​ты счетов дебиторами, необходимо от просроченной дебиторской за​долженности вычесть ее сумму, скорректированную на индекс ин​фляции за этот срок.

Предположим, что покупатель N погасил свой долг в сумме 700 тыс. руб. спустя 8 месяцев. Инфляция за этот период составила 15 %. От​сюда реальная величина собственного капитала в результате обесце​нения денег уменьшилась на:
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Можно также подсчитать утерянные выгоды от недоиспользова​ния этих средств в операционном или инвестиционном процессе. Для этого необходимо провести дисконтирование суммы каждого вида просроченного платежа по альтернативной ставке доходности и со​поставить с суммой просроченного платежа.

Например, на анализируемом предприятии сумма просроченного платежа свыше 12 месяцев составляет 180 тыс. руб. Средняя годовая ставка процента по депозитным вкладам с ежеквартальной выплатой процентов составила за этот период 20 %. Отсюда утерянные выгоды составили:
[image: image5.png]180

m—[SO =148-180 =-52 ThIC. PY6.




Если предприятие с целью привлечения заказчиков и расшире​ния масштабов своей деятельности предоставляет беспроцентную отсрочку платежа своим покупателям на определенный срок, то не​обходимо продисконтировать будущие поступления по альтерна​тивной ставке доходности за этот срок.

К примеру, покупателю предоставлена отсрочка платежа на 3 ме​сяца в сумме 500 тыс. руб. Годовой уровень доходности капитала предприятия в операционной деятельности составляет 24 %. Приве​дем будущий денежный поток к текущей дате:
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PV =W=473,8 ThIC. PyO.




Следовательно, потери от недоиспользования данных средств в опе​рационном процессе на протяжении 3 месяцев составят 26,2 тыс. руб. (473,8 – 500), что равнозначно снижению цены на 5,2 %.

При этом, если месячный темп инфляции составляет 1,5 %, про​изойдет и реальное уменьшение величины собственного капитала на сумму 21,8 тыс. руб.: 
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Кроме того, нужно учитывать, что рост дебиторской задолженно​сти в связи с отсрочкой платежа требует привлечения дополнитель​ных источников финансирования активов предприятия, а, следова​тельно, и дополнительных финансовых расходов. Если процентные ставки по кредитам банка составляют, к примеру, 20 % годовых, то, получив кредит в банке на 3 месяца в сумме 500 тыс. руб., предприятие должно будет уплатить
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B =25 ThIC. pYO.




Следовательно, предполагаемый эффект от расширения масшта​бов деятельности должен превышать перечисленные выше потери.

Для ускорения инкассации дебиторской задолженности обычно принимают следующие меры:

− предоставление скидок покупателям за сокращение сроков по​гашения задолженности, чтобы побудить их оплатить счета до уста​новленного срока оплаты;

− введение штрафных санкций за просрочку платежа;

− оформление сделки с покупателями коммерческим векселем с получением определенного процента за отсрочку платежа;

− отпуск товаров покупателям на условиях предоплаты;

− использование механизма факторинга и т.д.

При этом нужно сопоставить ставку предлагаемой скидки за до​срочный платеж или надбавку процента за отсрочку платежа с ожи​даемой отдачей средств в операционной или инвестиционной дея​тельности предприятия.

Анализ остатков денежной наличности

Управление денежными средствами имеет такое же значение, как и управление запасами и дебиторской задолженностью. Искусство уп​равления денежными потоками состоит в том, чтобы держать на сче​тах минимально необходимую сумму денежной наличности, которая нужна для текущей оперативной деятельности. Сумма денежных средств, которая необходима хорошо управляемому предприятию, – это, по сути, страховой запас, предназначенный для покрытия крат​ковременной несбалансированности денежных потоков. Она должна быть такой, чтобы ее хватало для производства всех первоочередных платежей. Поскольку денежные средства, находясь в кассе или на сче​тах в банке, не приносят дохода, а их эквиваленты – краткосрочные финансовые вложения имеют низкую доходность, их нужно иметь в наличии на уровне безопасного минимума. Наличие больших ос​татков денег на протяжении длительного времени может быть резуль​татом неправильного использования оборотного капитала.

В процессе анализа необходимо изучить динамику остатков де​нежной наличности на счетах в банке и период нахождения капитала в данном виде активов.

Период нахождения капитала в денежной наличности определяется следующим образом:
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Количество оборотов среднего остатка денежных средств рассчи​тывается следующим образом:
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	Показатель
	Значение показателя

	
	Прошлый

год
	Отчетный

год

	Средние остатки денежной наличности, тыс. руб.
	2800
	3471

	Сумма кредитовых оборотов по счетам денежных средств, тыс. руб.
	78 750
	117 785

	Продолжительность нахождения капитала в свободной денежной наличности на счетах в банке, дни
	12,8
	10,8


На основании приведенных данных можно сделать вывод, что за отчетный год период нахождения капитала в денежной наличности уменьшился на 1,2 дня, что следует оценить положительно. При от​сутствии наличия просроченных платежей это свидетельствует об ор​ганизации более планомерного поступления и расходования денеж​ных средств, т.е. о лучшей сбалансированности денежных потоков.

Для расчета прогнозируемой суммы остатка денежных средств мож​но использовать следующую формулу:
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Потребность в страховом (резервном) запасе денежных средств определяется путем умножения полученного результата на коэффи​циент вариации (неравномерности) поступления денежных средств:
[image: image12.jpg]C3=0,, %V /100.




В зарубежной практике применяются и более сложные модели оп​ределения необходимого остатка денежных средств:

[image: image13.jpg]2xPP, x 0,
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где Одс – оптимальный размер среднего остатка денежных средств; 
ФР0 – финансовые расходы по обслуживанию одной операции, связанной с привлечением денежных средств;

ПД – уровень потери альтернативных доходов при хранении денежных средств (средняя ставка процента по депози​там в виде десятичной дроби); 
ДОпл – планируемый объем денежного оборота (отрицательного потока денежных средств). 
Для изучения причин изменения остатка денежной наличности и прогнозирования его величины необходимо изучить движение де​нежных средств в отчетном и прогнозируемом периоде.
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